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定位 使命 愿景

创立于2014年11月

数据驱动的内容科技公司

以内容服务产业，服务于内容产业

聚力数字营销 · 构筑内容资产

新媒体 · 找新榜

新媒体内容行业的连接者

全面助力中国企业数字化内容资产的获取与管理



底 层 数 据 挖 掘 能 力 支 撑

产品与服务

产
品

服
务

NewX系列
短视频直播数据分析工具

小数林系列
开箱即用数据获取工具

跨平台多账号内容运营工具

多平台新媒体矩阵管理系统

⚫ 多平台账号内容回溯

⚫ 多平台账号分钟级监测

⚫ 多平台互动数据更新

⚫ 多平台关键词趋势查询

⚫ ……

营销策略 媒介采买 趋势洞察 口碑监测 行业观察 矩阵孵化 资源赋能

跨平台营销策略

社媒大数据分析

营销效果监测

内容创意策略

KOL KOC

平台信息流

私域社群矩阵

品牌媒资库管理

内容生态趋势

营销投放趋势

消费趋势

声量口碑分析

品牌舆情监测

定制数据服务

内容生态发展

内容从业者观察

垂类行业营销

企业新媒体发展

企业矩阵搭建

员工红人孵化

培训运营支持

平台资源

活动资源

会展资源

人脉资源

找人脉 找培训 找工具 找推广 找变现 找榜单 找社群 找运营 找制作 找货源

自媒宝 互选宝

社群宝 任务宝

跨平台投放资产管理中心



服务行业30+，各类客户1万+，超300家 集团型客户深度服务，总营收规模近80亿

合作客户

互联网

美妆日化

餐饮快消

金融服务 汽车出行

教育文化 时尚穿搭

广告咨询 医药健康

传媒机构 文旅商业

3C电器



能力与优势

技术优势 内容优势 营销优势 人才优势

10年内容技术研发经验

百亿级内容数据样本沉淀

跨平台数据整合能力

年6000万+技术资金投入

1000+ 云服务器支撑

AIGC应用开发赋能

10年专注内容行业服务

50+内容平台深度合作

内容行业垂类矩阵30+

500万内容从业者触达

十万级内容标签分析体系

100万创作者版权合规授权

数千家品牌服务经验

60万+新媒体投放资源

各大平台官方核心代理

10亿级商业数据沉淀

专业营销策略团队

技术中台辅助优化投放

200+技术专家保障

专业营销师|分析师资质

500+行业咨询培训师资

1000+行业服务商资源

年百场行业分享培训资源

年10万次人脉资源撮合



新榜荣誉

中国广告
新媒体贡献年度大奖

国家级高新技术企业

上海市第五届
十佳创业新秀

北京市最具投资
价值文化创意企业50强

上海市专精特新企业

北京市文化创意创新
创业大赛100强企业

上海数字广告领军企业

中国年度
创新成长企业100强

全国内容科技
创新创业大赛一等奖

第六届中国国际进口博览会
溢出效应论坛“展品变商品”

TOP30  服务平台

上海文化企业十佳

巨量引擎&巨量星图
默契服务商

巨量引擎服务
突破合作伙伴

巨量星图
最佳合作服务商

巨量星图
极致贡献合作伙伴

小红书蒲公英
渠道最佳合作代理商

小红书渠道
最具影响力合作伙伴

小红书蒲公英
优质代理商

小红书年度增长力
商业合作伙伴

腾讯广告互选平台
视频号突破伙伴

哔哩哔哩花火商业
合作平台核心代理商

腾讯广告互选平台
卓越金牌伙伴

快手磁力引擎
最佳创新营销代理

中国商务广告协会
自媒体委员会突出贡献奖



01 聚力数字营销
多样的营销渠道 | 智慧的营销手段 | 精准的营销策略



多样的营销渠道

KOL原生广告合作 KOC中长尾批量投放 信息流效果广告投放

腾讯系全域广告

字节系全域广告

主流新媒体平台

朋友圈 公众号 小程序 视频号

QQ QQ空间 腾讯新闻 腾讯视频

搜一搜

搜狗

抖音 今日头条 西瓜视频 番茄小说 穿山甲

快手 微博 小红书 百度 知乎

合作平台

合作资源

公众号 视频号 微博 抖音 小红书

快手 B站 今日头条 知乎 16+平台

合作形式

社会化营销全案策划

全平台媒介采买执行

年度KOL框架合作

集团媒资库建设维护

深度IP互动合作

线下现场执行

60W+ 1000+
全平台

KOL资源
MCN机构
深度合作 核心代理商

投放形式

投放资源

口碑种草 产品推广 视频加热

贴片广告 私域涨粉 社群分发

技术保障

100W+ 26W+
中长尾

KOC资源
垂类

社群资源

线上交易，省时省力

信息透明，安全放心

精准匹配，系统反馈

专属客服，定制服务

6W+
新媒体行业
达人私域



智慧的营销手段

投前：策略制定与内容创意 投中：效果监测与放量加推 投后：效果复盘与SEO优化

品牌受众画像分析

产品卖点差异分析

竞品投放沟通分析

品类渗透市占分析

达人标签精细化

内容调性品牌化

选号数据指数化

投放价格标准化

时效性内容跟踪

场景化内容丰富

关键词内容筛选

AIGC延展内容

营销目标分析 KOL策略制定 内容创意制定

新榜海汇
KOL系统投放

新榜有赚
KOC系统分发

新榜海汇
信息流系统投放

投放内容分钟级监测
CPM/CPE互动表现

CPUV/CPTA成本监控

内容互动舆情监测
负面评论实时预警
本竞品提及评论收集

系统投放执行 传播数据监测 FEEDS加推

即时数据表现

长效数据表现

关联数据表现

SOV渗透数据表现

优质复投账号
沉淀媒资库

优质加推内容
沉淀素材库

有效舆情/商情
沉淀客情库

人群分层定位

搜索关键词卡位

承接场景内容关联

效果综合评估 资产沉淀复用 SEO卡位优化

优质内容加热投流

潜力内容归纳复制

常规内容修改优化

风险内容更正删除

产生大量标签化、可量化分析的原生内容素材

精细化KOL内容投放逻辑 跟踪赛马定向投流提效 搜索场卡位带动长效内容资产

投放素材数据赛马，筛选高质量素材投放扩量转化 内容资产沉淀进一步盘活，优化营销效率转化

跨平台数字化分析 AIGC 智能化辅助 全链路动态化跟踪 多平台智能化投流 内容资产一站式管理 SEO靶向式触达卡位



内容策略方法论

精准的营销策略

营销评估模块

SENTIMENT

SEARCH

FREQUENCY
RATE

SALES ATTRIBUTION

SOCIAL 

IMPACT VALUE

SCREENING OF

INFLUENCER

SHARE OF 

VOICE

品牌的社媒舆情是否
拥有足够的正面声量？

品牌的社媒搜索时
内容是否得到
有效的曝光？

品牌对KOL账号
筛选逻辑与标准
是否合理？

品牌在各平台
内容声量占比
是否合格？

品牌的社媒投放
投入产出比
是否合理？

品牌的社媒投放是否
对电商起到引流？

1 2

3

4

5

6

78

12

11

10

9

社会舆情 信息触达度

品牌搜索展示比

关键词搜索
占屏比

品牌宏观内
容价值指数

各平台内容
价值指数

电商搜索指数相关性

达人表现

达人筛选

产品SOV指数

品牌SOV指数

电商搜索趋势相关性

消费者情绪，正面声量比例，
评论词云展示，舆情聚焦点

消费者是否对品牌产品
的信息触达产生意识

品牌词搜索下的
目标内容展示比率

关键词搜索下的
品牌内容收录比率

量化品牌全平台
内容价值

量化品牌单平台
内容价值

衡量单篇内容是否有效引流电商衡量发布区间是否为电商持续引流

品牌在其品类中的
社交媒体声量占比

产品在其细分品
类中的社交媒体
声量占比

KOL筛选的垂类
与梯度是否合理

KOL发布内容各项
数据是否合理

场景OCCASION

人设PERSONA

兴奋点EXCITEMENT

共鸣RESONANCE

行为ACTION

筛选品类下

高热度场景

筛选品类下

高赞内容人设

筛选平台短期

热门话题用以加工

根据场景化需求

匹配产品卖点

为KOL匹配

符合人设的产品互动

CONTENT
THEME

KOL
SCREENING

CONTENT
ANGLE

SOCIAL
CLAIM

CONTENT
FORMAT



KA客户年度服务

场景化内容投放，占领A3圈层用户心智

营销目的

通过数据提炼百事社交媒体的沟

通场景，输出专属于百事的场景

沟通主张，提升该阶段的社交媒

体沟通有效性，让消费者熟悉度

极高的产品在种草市场中带来新

的饮用心智突破。

解决方案

通过新榜数据系统，拆解「佐餐

心智」下的细分场景列表，计算

每个场景词热度并筛选出权重较

高的场景词及其品牌渗透率，与

竞品的数据差异。提炼细分场景

下的内容特征，多维度归纳创造

细分场景下的优势内容。

实现爆文率、有效传播率显著提

升，单月A3人群增长160倍。

OPERA内容策略 KOL筛选及内容产出 投放效果

CPM/CPE成本远优于小红书/抖音BENCHMARK水准
爆文率达到11.39%，显著优于Q4竞品爆文率和Q3本品爆文率

v vvv

( B E N C H M A R K = 7 0 0 )

CPM

( B E N C H M A R K = 2 5 ) ( B E N C H M A R K = 4 5 )

CPM

( B E N C H M A R K = 1 . 2 )

109.97 3.56 5 0.3

CPE CPE

三大关键佐餐场景单月SOV指数增长，全部超越竞品

Phase 投 放 前 投 放 后

Occasion
/Brand

百事 竞品 GAP 百事 竞品 GAP

零 食 0.1 0.42 -0.32 10.46 0.47 9.99

小 吃 0.06 0.27 -0.21 0.75 0.13 0.62

聚 会 1.46 0.17 1.29 2.99 0.63 2.36

KPI 3 Target Occasion SOV > 竞品

抖音A3人群单月增长3215万人，超越KPI近160倍

场景
A3人群

发布前数量
A3人群

发布后数量
增量 增长率

火 锅 1,743,204 32,456,790 30,713,586 1761.90%

自 制 1,104,640 2,541,085 1,436,445 130.04%

TTL 2,847,844 34,997,875 32,150,031 1128.93%

KPI A3 QTY > 200,000；「ENG-A3」 Pen% > 15%



KA客户活动推广

“玩转唐汉之风” 自有矩阵 X抖音KOL联动短视频传播

营销目的

为持续提升中高端车销量，通过

女性、年轻、时尚人群，传达产

品高端化、时尚化形象。实现对

于目标消费者的精准曝光，通过

抖音短视频种草，培养比亚迪唐

汉车型是目标人群的第一选择。

同时，在已购买人群中强化产品

和品牌口碑。

解决方案

对比亚迪全新发售的两款车型目

标客群进行分析，从客群社交内

容喜好、匹配博主类型、博主粉

丝构成、账号传播价值四大维度

进行筛选，制定抖音传播策略，

实现【唐】1.8亿、【汉】1.6亿

的平台播放量。

媒介内容策略 执行亮点 投放效果

唐 多人出行 温馨感 | 幸福感

KOL 亲子 | 旅行 | 户外 | 运动

内容 自驾+ 音乐 | 运动 | 美食

汉 个性 豪华 | 精致 | 时尚

KOL 摄影 | 运动 | 旅行 | 文化 | 颜值

内容 创意+ 国潮 | 时尚 | 艺术

国潮 时尚生活 光绘

亲子 户外 旅行

播放

3200W+

点赞

61.9W+

场景互动：家庭出行 | 友人踏青
通过用车环境的展现及博主的亲身体验，突
出车产品优势。同时，加入萌娃与车辆互动
的镜头和出行旅行的幸福感，传递出对车辆
的喜爱，强化品牌口碑。

场景互动：传统国风 | 摄影光绘
视频结合传统文化、人文古建筑、自然景观
或光绘摄影进行融合，提升车辆视觉震撼效
果，加持产品颜值属性，强化年轻用户心智
与产品认知。

播放

1031W+

点赞

9.71W+

播放

2500W+

点赞

21.1W+

播放

737W+

点赞

2.15W+

话题矩阵联动

大唐生活家 汉为观止

经销商矩阵内容指导：

提供视频拍摄制作指导，包括内容策
略，拍摄指导，DEMO示意等。

总部+经销商+达人投放联动：

投放达人发布后，立即发起全国性
经销商抖音视频运营专项活动。

二次剪辑官号发布：

投放视频内容二次剪辑在比亚迪
王朝等平台官号发布，强化王朝IP。

播放量

CPM

2.36亿 200万+

10.86 1.17

互动数

CPE

播放量

CPM

1.78亿 100万+

10.14 1.59

互动数

CPE

核心投放的短视频头部达人渠道
播放均值超千万，点赞互动比高
于行业均值。



兴趣人群投流获客

家装家居类小红书专业号投放获客转化服务

营销目的

针对小户型新房、老房、小房，

为用户提供全屋设计、标准化施

工以及售后保障服务，主打「先

装后付」的一站式精装交付。在

小红书针对北京地区小户型整装

需求用户输出优质内容，获取精

准曝光、点击及私信留资，引导

用户来线下门店，并提高用户对

客户装修的品牌认知和信任度。

解决方案

拆解品牌核心业务转化人群特征，

结合痛点、兴趣、消费偏好等因

素，通过小红书人群反漏斗模型，

从个性化需求出发，兴趣关键词

铺开，触发更多销售线索，完成

潜力人群破圈。

人群定向优化 投放策略优化 投放素材优化 投放效果展示

人群反漏斗模型

核心人群

消费偏好人群

内容兴趣人群

泛人群

充分利用小红书用户群体对美好
生活的需求，从个性化需求出发
完成潜力人群破圈，从而获得更
多LEADS。

- Y23 6-8月小红书「老破小」热搜

词相关笔记互动用户画像 -

- Y23 6-8月小红书「老破小」关

键词相关笔记评论词云 -

FEEDS

SEARCH

投放剖析：自产笔记开口率 > 达人
主：自产笔记  辅：达人素材内容池

投放

链路

核心关键词：

装修 | 整装 | 改造 | 翻新 | 小户型 | 老房

老破小重点改造空间关键词：

卫生间 | 阳台 | 厨房

创意联想关键词：

空间 | 储物 | 动线 | 收纳 | 利用 | 过道

内容剖析：审美 + 实用 + 成本
优质案例展示更有效提升咨询欲望

需求剖析：面积小 | 利用率高 | 省钱

投放消耗节奏 & Leads 获取情况：

本次投放
平均LEADS成本

IMP
8,356,804

CTR
7.27%

CPE
¥89.5

¥300-400

客户过往抖音投放
平均LEADS成本

¥976.31

前期小额测试阶段到后续放量阶段，整体
leads增加表现非常明显。

优质投放素材展示：

投放效果展示：



中长尾KOC内容 X 投流组合高效种草

KOC种草营销服务

营销目的

借助小红书高热度、强种草、易

传播的平台优势，通过达人探店、

内容种草、投流扩散等形式，助

推“X山东方XX城”重要旅游节

点投放传播，形成持续性话题讨

论和落地转化。

解决方案

借助小红书高热度、强种草、易

传播的平台优势，通过达人探店、

内容种草、投流扩散等形式，助

推“X山东方XX城”重要旅游节

点投放传播，形成持续性话题讨

论和落地转化。

KOC策略 内容策略 投流规划 投放效果

• 漏斗模型KFS投放策略，打
造「高赞笔记」

• 流量「预埋」+搜索「卡位」
双闭环，快速抢占文旅景区
赛道

CTR

优质笔记漏斗模型

种子笔记
400+篇种草笔记

覆盖多类型

潜力优质笔记
100+篇优质笔记

加推延长

高赞笔记
30+篇
超头

互动率
搜索率

旅游摄影类

亲子类生活探店类

国风汉服类16%

28%43%

13%

内容兴趣定向

关键词定向

特定人群定向

20%

50%

30%

优质博主
声量出圈

腰部博主
持续曝光

长尾KOC
增加互动

素人博主
舆论铺量

优选旅游摄影、生活探
店类等达人实地打卡，
创意原创拍摄内容出圈。

各细分垂类万粉KOC推
荐内容持续曝光，强化
品牌印象。

千粉KOC线下打卡形式
分享真实旅游感受，营
造打卡氛围。

批量江苏周边白粉素人
博主分享，形成口碑信
任链路。

测 试 期

蓄 水 期

收 割 期

• 小预算测试信息流不同
内容类型及人群定向

• 沉淀爆文模型，拦截核
心搜索词持续测试

投放：核心人群触达
爆文率70%，单篇最高互动
量5K+，占话题榜首位。

搜索：品牌词首位SOV>70%
核心品类词SOV TOP5

投放：兴趣人群破圈
话题增量70%，爆文率85%，
单篇最高互动量1.5W+，占
话题榜首位。

搜索：品牌词首位SOV>90%
核心品类词SOV TOP3
品类相关词SOV TOP3

国庆 迎新 春节 春季

国风
大赏

喜迎
新年

金龙
贺春

踏青
采风

【地方文旅】



02 构筑内容资产
全覆盖内容资产监测|全流程内容资产运营|跨平台内容资产管理|全维度内容资产赋能



全覆盖内容资产监测

底层数据挖掘能力

日常监测平台 合作内容平台

1000+云服务器实时更新数据信息

沉淀100亿级图文短视频发布内容

96%（粉丝数≥10000）

监测覆盖度平台

88%（粉丝数≥100）

行业比较

top2

top1

top1 遥遥领先79%（历史阅读数≥100）

92%（历史点赞数≥500） top1 遥遥领先

84%（粉丝数≥10000） top1

96%（粉丝数≥1000） top1

76%（粉丝数≥10000） 未抽检比对

抖音、小红书商单覆盖度 > 95%

新浪看点好看视频 腾讯看点

搜狐视频 喜马拉雅

印象笔记 懂车帝

人民号 头条号 西瓜视频 百家号

网易号 一点资讯 趣头条淘宝逛逛

新浪财经

KEEP

蜻蜓FM搜狐号

内容数据工具

NewX
短视频直播平台分析工具

小数林
开箱即用的数据获取工具

持续更新…

抖音数据分析工具

快手数据分析工具

B站数据分析工具

视频号数据分析工具

小红书数据分析工具

西瓜视频数据分析工具

新抖

新快

新站

新视

新红

新瓜

全场景应用 模块化功能 可视化数据

AI智能分析 实时动态监测 集成运营

多平台账号作品回溯

多平台作品分钟级监测

多平台作品评论留言分析

多平台互动数据更新

多平台关键词热度趋势查询

多平台删文检测

小红书笔记/品牌搜索排名

公众号号内搜

词云/视频及文案提取等工具

多平台话题相关作品回溯

公众号 | 微博 | 小红书 | 抖音 | 快手 | B站 | 视频号

公众号 | 微博 | 小红书 | 抖音 | 快手 | 视频号

公众号 | 小红书 | 抖音 | B站

公众号 | 小红书 | 抖音

公众号 | 小红书 | 抖音 | B站

小红书 | 抖音

公众号 | 小红书



企业新媒体

运营分析

全流程内容资产运营

内容生态

分析研究

平台价值

分析研究

垂类新媒体

营销分析

口碑舆情

趋势分析

培训课程

数据榜单

从纯粹小白到新媒体能手

站在行业角度定制课程

提供从榜单到系统的数据支持

给出优秀判定标准

赛制策划

宏微观全方位新媒体孵化诊断

持续在问题中迭代精进

从赛制设置到荣誉颁发

付出就有回报的成果荣耀

破 圈

分析诊断

资源赋能

蚂
蚁雄兵批量赛

马
· 意

向
用

户
促

成

·延长信任周期
·品

牌
声

量
共

创
·

矩阵KOC

企业新媒体矩阵孵化解决方案

培训
课程

“1+1+1”课程体系

从基础知识到行业认知；

从内容创作到拍摄剪辑；

案例教学强调实操转化。

认
知
类

技
巧
类

案
例
类

“理论+实操”专业讲师

新榜研究院院长
夏之南

“伴随式”社群辅导

新榜研究院讲师
康永平

流量学院内容官
八云

南禾传媒创始人
何向俊

行业专注洞察

权威实操专家

每日资讯 干货技巧

作业点评 问题答疑

嘉宾分享 话题研讨

督学+反馈



舆情监测 7*24h实时监测
自动生成舆情报告挖掘潜客 AI解析弹幕/评论

AI辅助私信留资管理检测风险竞品监测 监测竞品矩阵动态
分析竞品关联内容

一键生成风险报告
雷达检索运营风险

分析数据 全网监测数据
可视化运营报表发布任务 营销活动素材批量发布

跟踪营销数据生成报告助力创作管理账号

跨平台内容资产管理
7大平台打通 | 多级分组管理
打通OA系统 | 数据安全隔离

内容审核发布 | 全网热点展示
爆款素材参考 | 沉淀内容资产

多平台新媒体矩阵管理系统
企业元素定制开发 数字化大屏外显 数据API接口服务 新媒体咨询培训配套企业OA架构打通



全方位内容资产赋能

行业
会展
活动

供需
资源
撮合

30+ 行业新媒体矩阵 400W+ 行业用户群体1000+ 行业社群

专业分享

会展交流

重磅嘉宾

新榜大会

峰会沙龙

供应链

账号代运营

吸粉引流

直播代运营

账号变现

培训服务

店铺代运营

创作工具

短视频带货



数据回流 直播带货

种草引导

定向筛选

一站式内容资产管理中台

卖点包装

关注、互动

评论、分享

数据获取分析

辅助创意

内容匹配制作

复购转化

品牌粘性 定向触达

企业内容资产管理中台

营
销
策
略

分
析
评
估

矩
阵
运
营

内
容
生
产

口碑导向

福利种草

品牌故事

消费趋势 消
费
者

公域

微信 微博

抖音 快手

B站 小红书

企业矩阵 员工红人

社群 直播

朋友圈 APP小程序

私域
智能投放 运营监测

品效投放

转化分佣

KOL
KOC
信息流

直播
短视频
图文

购买

评价

品牌心智

获客转化

内容分发

投产比监测

大数据AI洞察 +定制策略创意

辅助策略

旗下

多平台数字化内容资产管理SaaS

百万级内容创作者版权 +创作辅助

╳ AIGC

定向触达



全流程矩阵孵化

“平安满天星”项目批量孵化保险代理人IP

项目目的

打造5万名保险代理人KOC，帮助

其打造保险领域个人IP，并进一

步对全国代理人形成示范带动效

应。联合头部KOL形成达人矩阵，

助力构建品牌私域流量池、提升

品牌势能、进一步提升品牌服务

能力。

解决方案

通过统筹招募、专业培训、实战

训练、数据检测、推广曝光等一

系列方式挖掘优质内容创作者。

从荣誉，奖金，资源扶持上进行

政策制定，激励头部助教账号多

扶持新账号，孵化企业矩阵KOC

资源，形成有效的团队矩阵。

统筹招募 实战训练 分层激励

• 招募门槛：代理人员工、才艺优
秀、颜值高、想拍敢演；脑洞大、
创意满满、爱分享...

• 福利吸引：奖金、荣誉称号、证
书、媒体曝光...

• 资源展示：免费专业培训、一对
一指导、账号问题分析、媒体推
广...

• 优秀案例：前期平安星计划孵化
的头部账号分享

学员报名 累计粉丝量

5W+ 100W+ 3000W+

累计作品

T O P 1 0 0 账 号

普 适 期

激发学员对短视频趋势的
认可，教会初期定位，拍
摄剪辑，账号运营手段，
辅以全链路经营思路。

进 阶 期

精进短视频直播技巧，找到垂直定位、
持续产出爆款、数据驱动运营，同时
学会社群运营与活动技巧，最终实现
转化目标。

作品点评账号解析 1V1 答疑指导

课程预告 直播授课 技巧分享 最新资讯政策

新头部账号

中部账号

尾部账号

原有头部账号

有潜力继续培养
无潜力考核淘汰

重点扶持，孵
化新头部账号

助教传帮带，
发展成新助教

原有头部账号
赋予助教身份
建立奖励机制



平台深度合作

百家号平台全方位深度合作赋能

合作目的

扩大百度百家号在内容行业的影

响力和号召力，宣传推广平台内

容扶持和商业化政策信息，扩大

与内容行业从业者的触达面，吸

引更多优质内容创作者和MCN入

驻平台，帮助行业深入了解百家

号平台的运营发展情况。

解决方案

借助新榜在内容行业内的号召力、

影响力，为百家号市场拓展赋能，

通过各类行业峰会和定制线下活

动，发布平台相关创作者招募、

扶持政策、发展现状的报道，组

织各类线上专题直播分享，为平

台创造丰富的内容从业者直接触

达机会。

线下活动赋能 线上活动策划 专题报道 榜单合作

新榜新媒体矩阵采访报道

新榜网站平台推广

新榜社群推广

新榜专业报告研究

新榜大会

定制活动



行业数据咨询服务

医药行业公关口碑洞察与新媒体传播赋能

需求痛点

医药政策收紧，宣传活动策略受

限，线上线下宣传脱节，医药科

普新闻信息专业但枯燥，监测行

业传播口碑动态，结合新媒体路

径有效、有趣、有内容的传播健

康医药知识信息，为相关医生群

体新媒体运营赋能。

解决方案

通过定期监测本竞品公关活动口

碑舆情，分析评估传播效果，及

时调整线上线下宣传策略。为企

业及相关服务医生群体提供新媒

体运营咨询培训服务，帮助提升

线上患者管理能力，打造医疗健

康科普类IP。

口碑舆情监测 营销策略分析 新媒体咨询培训 私域运营评估

对品牌矩阵账号过往发布内容
进行分类与数据评估

基于数据表现和内部情况
发现企业矩阵账号运营问题

定期情资报告为企业新媒体
运营提供参考与指导

平台动态

营销案例

政策新闻

行业研究

定期相关话题传播趋势评估
为后续营销策略提供优化建议

高频监测

7X24小时
4小时/次

日报 | 周报 | 月报 | 季报
年报 | 专题事件报

发现 | 溯源
整理 | 报送

标准流程

规范
模版



数据工具应用

数据工具赋能家居行业新媒体营销转化

需求痛点

基于家居家装行业大环境，需要

市场部直接开展站外平台内容营

销，对站内进行引流转化。

市场部由传统的只对品牌声量负

责转型为对产品转化直接负责，

因此急需一款可以学习竞品转化

方法、透明转化路径、衡量转化

效果的数据工具。

解决方案

新红围绕品牌方在小红书上的销

售转化全流程，提供竞品策略分

析、评论区转化洞察和站外投放

效果评估等场景的解决方案。

商户结合淘宝站内关键词搜索指

数、商家私信暗号数等来衡量种

草转化效果。

竞品策略分析 评论区转化洞察 站外投放效果回收

基于评论发现竞品水下商单
观察竞品引流玩法• 投放力度

品牌商单数量、预估报价、种草笔记
互动数等，衡量竞品整体投放力度。

• 投放趋势

从竞品2月商单投放趋势中分析竞品
发力节点，观察互动起量周期。

• 投放偏好

竞品达人投放策略分析，对比竞品选
号偏好，设计自品投放策略。

针对种草笔记进行评论
舆情分析，倾听用户真实声音

• 品牌声量查询

统计投放前后品牌站外作品数、互动量

• SOV占比分析

对比投放前后同行业下自品的声量占
比变化。

• 搜索排名占位分析

对比投放前后同搜索词下自品占位情况

站内转化效果评估

• 关键词种草效果评估

商家后台查看对应种草商品搜索指数，
衡量种草效果。

• 转化效果评估

商家私信统计指定暗号触达率，衡量
转化效果。



企业矩阵运营

矩阵通提效房产经纪企业“银河计划”新媒体项目

运营目的

2022年贝壳找房在前期“聚星计

划”成功打造了一批短视频房地

产主播后，正式发起贝壳房产达

人新媒体赋能项目“银河计划”，

快速覆盖全国各大门店，覆盖数

千房产经纪人主播，亟待有效的

新媒体工具帮助集团总部更好的

提供向下的管理赋能。

解决方案

矩阵通为贝壳提供的账号监管、

运营工具、人员管理等解决方案，

满足了企业上千家门店统一管理、

营销效果追踪复盘、人员绩效追

踪等多种业务需求，帮助集团打

通线下线上营销链路，搭建起高

效便捷的管理系统。

搭建新媒体矩阵 矩阵运营策略 矩阵通提效

绩效追踪

账号数据

“银河计划”项目，覆盖全国30+
座城市，有效链接房产达人
4000+，矩阵粉丝量300天内突破
1000万。

城市运营人 银河运营团队

门店店东房产经纪人

短视频

直播

品牌
企业号

企业新媒体运营

本地达人生态

城市团队直播间

门店直播矩阵

线上+线下

内容+社交

公域+私域

顾客通过平台
直播推流关注
房源，添加经
纪人咨询

实现私域沉淀
城市圈共享客情
资源，解锁流量
拉动业绩新逻辑

形成“公域获客，私域成交，长效运营”的闭环

直播后通过矩
阵短视频了解
更多历史房源
信息切片

1000+
统一管理账号

30+城市
门店分级管理

10+任务
线上同时监控

5级权限
分级安全管理

日报榜单
绩效实时监控

100M+/日
留资信息处理



商桥资源撮合

「爱逛买手店」直播电商平台视频号达人引入

需求痛点

爱逛买手店是有赞旗下视频号电

商选货带货服务平台，基于微信

生态，深度打通视频号，服务于

视频号达人主播通过短视频和直

播带货变现。平台建设初期希望

通过新榜商桥引入500~1000个视

频号达人入驻爱逛买手店平台，

快速推进带货直播开播量。

解决方案

通过新榜商桥需求合作对接平台，

官网、小程序发布需求，机器人

快速筛选匹配达人，批量建立对

接群，官方客服私域社群朋友圈

点对点发布邀约信息，服务号撰

写推介内容等途径，快速触达新

媒体达人群体，精准匹配促成合

作。

平台推广 达人引入 日常维护

通过商桥小程序快速筛选匹配达人，定向邀约，
由爱逛提供直播指导，实现百万级带货销量。

私域推广

120个社群
客服号朋友圈

转化400+

官网banner推广

社群消息邀约 朋友圈消息

官网推广

首页banner
12小时轮播
转化200+

服务号推广

单篇推文
7.7W阅读

转化2600+
播放量 1.78亿

「小圈子」发布日常邀约

挂链视频搜索提供模版参考

新视数据匹配达人选品推荐

达人筛选 快速对接

单场53.4W 整体合作214W



THANKS
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